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CAPITOLUL 1
Dorinţa

Punctul de plecare al oricărei realizări
Primul pas către îmbogăţire

ATUNCI CÂND EDWIN C. BARNES s‑a dat jos din trenul 
marfar în orașul Orange, New Jersey, poate că înfățișarea lui aducea 
cu a unui pierde‑vară, dar gândirea era a unui rege!

Pe drumul de la gară la birourile lui Thomas Edison, mintea lui 
nu a stat o clipă locului. Barnes şi‑a proiectat în minte imaginea sa 
alături de Edison. S‑a auzit cerându‑i lui Edison şansa de a‑şi înde‑
plini UNICA ŞI PERMANENTA OBSESIE A VIEŢII: o DO
RINŢĂ ARZĂTOARE de a deveni partenerul de afaceri al marelui 
inventator.

Dorinţa lui Barnes nu era o speranţă! Nu era o dispoziţie trecătoare! 
Era o DORINŢĂ puternică, înfocată, care depăşea orice obstacol. 
Era ceva BINE DEFINIT.

Atunci când l‑a abordat pe Edison, dorinţa lui nu era o manifestare 
nouă. Ea reprezenta de foarte multă vreme dorinţa dominantă a lui 
Barnes. Atunci când dorinţa a prins prima dată contur în mintea 
lui, e posibil să fi fost doar un moft pasager, dar în niciun caz nu 
mai era aşa ceva atunci când s‑a prezentat în biroul lui Edison.

Câţiva ani mai târziu, îl găsim pe Edwin C. Barnes stând în faţa lui 
Edison în acelaşi birou în care îl întâlnise prima dată pe inventator. 
De data aceasta, DORINŢA lui a fost transpusă în realitate. Era 



50	 DE LA IDEE LA BANI

partenerul de afaceri al lui Edison. VISUL SĂU cel mai mare era 
acum realitate. Oamenii erau invidioşi pe Barnes pentru „norocul“ 
pe care îl avusese în viaţă. Ei ţineau cont doar de prezent, de anii lui 
de bunăstare, şi nu îşi băteau capul să identifice cauza succesului său.

Barnes reuşise în viaţă pentru că a ştiut să îşi stabilească un obiectiv 
bine definit, apoi şi‑a canalizat asupra lui întreaga energie, întreaga 
voinţă, întregul efort. Nu a devenit asociatul lui Edison din prima 
zi. S‑a mulţumit să accepte funcţia umilă care i s‑a oferit, doar ca 
să aibă oportunitatea să mai facă un pas spre preţiosul său obiectiv.

S‑au scurs cinci ani fără ca lucrurile să avanseze în direcţia dorită 
de el. Însă apoi i s‑a ivit ocazia pe care o căuta. În toţi acei ani, 
nu a avut parte de nicio rază de speranţă, de nicio promisiune că 
îşi va putea îndeplini vreodată DORINŢA. În ochii celorlalţi, mai 
puţin în propriii ochi, era doar o altă rotiţă din marele angrenaj al 
afacerii lui Edison, dar în mintea lui A FOST PARTENERUL LUI 
EDISON ÎN FIECARE MOMENT AL ZILEI, din prima clipă în 
care a început să muncească pentru el.

Este un caz care ilustrează extrem de convingător puterea unei 
DORINŢE BINE DEFINITE. Barnes şi‑a îndeplinit obiectivul, 
pentru că şi‑a dorit mai mult decât orice altceva să fie partenerul 
de afaceri al lui Edison. A conceput un plan prin care să îşi îndepli‑
nească scopul. Dar A RUPT TOATE PUNŢILE CU TRECUTUL. 
A rămas fidel exclusiv DORINŢEI LUI, până ce aceasta a devenit 
obsesia dominantă a vieţii sale şi, în cele din urmă, o realitate.

Atunci când a plecat spre Orange, nu şi‑a spus în sinea lui: „Voi 
încerca să îl conving pe Edison să îmi dea o slujbă oarecare.“ Şi‑a 
spus: „Mă voi întâlni cu Edison şi îl voi anunţa că am venit să fiu 
asociatul lui.“ Nu şi‑a spus: „O să lucrez acolo câteva luni şi, dacă 
nu văd nicio oportunitate să obţin ce îmi doresc, o să îmi dau demi‑
sia şi o să îmi găsesc alt loc de muncă.“ Şi‑a spus în schimb: „Voi 
accepta orice job. Voi face tot ce îmi spune Edison, dar, mai devreme 
sau mai târziu, voi fi asociatul lui.“
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El nu şi‑a spus : „O să fiu cu ochii‑n patru ca să profit de altă oportu‑
nitate în cazul în care nu reuşesc să obţin ceea ce îmi doresc în com‑
pania lui Edison.“ Şi‑a spus: „Un singur lucru îmi doresc pe lumea 
asta, şi acela este să fiu partenerul de afaceri al lui Thomas A. Edison. 
Voi arde toate punţile cu trecutul şi îmi voi pune ÎNTREGUL 
VIITOR la bătaie pe abilitatea mea de a obţine ceea ce îmi doresc.“

Nu şi‑a lăsat nicio portiţă de scăpare. Trebuia să iasă învingător sau să 
piară încercând!

Acesta este de fapt tot secretul succesului lui Barnes!

Cu multă vreme în urmă, un mare războinic s‑a confruntat cu o 
situaţie în care trebuia să ia o decizie care să îi aducă victoria pe 
câmpul de luptă. Era pe cale să îşi trimită soldaţii să se înfrunte cu 
un inamic puternic, a cărui armată o întrecea numeric pe a lui. Şi‑a 
urcat soldaţii în vase şi a navigat spre ţara duşmanului, a debar‑
cat oamenii şi armele, apoi a dat ordin să fie arse vasele cu care 
veniseră până acolo. Înainte de prima bătălie, el le‑a vorbit oame
nilor şi le‑a spus următorul lucru: „ Vedeţi cum ard navele noastre. 
Asta înseamnă că nu putem pleca de pe aceste meleaguri decât dacă 
învingem. Nu există altă soluţie. Câştigăm sau murim! “

Şi au câştigat.

Cei care vor să iasă învingători din orice situaţie dificilă trebuie 
să fie dispuşi să îşi ardă corăbiile şi să elimine orice posibilitate de 
retragere. Numai aşa pot fi siguri că îşi menţin acea stare de spirit, 
cunoscută sub denumirea de DORINŢA ARZĂTOARE DE A 
CÂŞTIGA, esenţială în obţinerea succesului.

În dimineaţa de după marele incendiu din Chicago, câțiva negus‑
tori stăteau pe State Street şi se uitau la rămăşiţele fumegânde ale 
clădirilor care fuseseră până atunci magazinele lor.18 Au organizat 
o întrunire ca să decidă ce urmează să facă: să încerce să îşi recon‑
struiască magazinele sau să plece din Chicago şi să o ia de la capăt 
într‑o regiune mai promiţătoare a ţării. Au decis cu toţii să plece din 
Chicago – cu toţii, mai puţin unul.
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Comerciantul care a decis să rămână şi să îşi refacă magazinul a 
arătat cu degetul spre rămăşiţele clădirii şi a spus: „Domnilor, pe 
locul acela voi construi cel mai grozav magazin din lume, indiferent 
de câte ori va fi să ardă din temelii.“

Asta se întâmpla în anul 1871. Magazinul a fost construit. A devenit 
un monument maiestuos închinat puterii pe care o are acea stare 
de spirit cunoscută sub numele de DORINŢĂ ARZĂTOARE. 
Marshall Field ar fi putut să aleagă calea cea mai uşoară şi să proce‑
deze la fel ca restul comercianţilor. Atunci când au dat de greu şi au 
rămas fără prea multe speranţe de mai bine, au bătut în retragere şi 
s‑au îndreptat spre locuri în care părea să fie mai uşor să te descurci.19

Reţine această diferenţă dintre Marshall Field şi ceilalţi negustori, 
pentru că este aceeaşi diferenţă care îl deosebea pe Edwin C. Barnes 
de mii de alţi tineri care lucrau în cadrul companiei Edison. Este 
aceeaşi diferenţă care face practic deosebirea dintre toţi cei care 
obţin succesul şi cei care eşuează.

Oricine care ajunge la vârsta la care să înţeleagă la ce folosesc banii 
îşi doreşte să îi aibă. Dar nu este suficient să îţi doreşti pur şi simplu. 
Dacă vrei să te îmbogăţeşti, trebuie să îţi doreşti cu atâta ardoare, 
încât dorinţa ta să devină obsesie, apoi să planifici modalităţi şi mij‑
loace clare prin care să pui în practică ceea ce îţi doreşti şi, în final, 
să susţii acele planuri, cu genul de perseverenţă care nu concepe ideea 
de eşec.

Metoda prin care DORINŢA de îmbogăţire poate fi transformată 
în echivalentul său financiar constă în şase paşi practici şi bine 
definiţi:

Primul pas. Fixează‑ţi în minte suma exactă de bani pe care ţi‑o 
doreşti. Nu este suficient să spui pur şi simplu: „Vreau mulţi bani.“ 
Fii clar în privinţa sumei. (Definirea exactă are un motiv psihologic 
pe care îl voi descrie într‑un capitol viitor.)
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Pasul al doilea. Determină cu precizie ceea ce intenţionezi să oferi 
în schimbul banilor pe care îi doreşti. (Nimeni nu poate primi ceva 
dacă nu oferă ceva la schimb.)

Pasul al treilea. Stabileşte o dată exactă la care vrei să intri în posesia 
banilor pe care îi doreşti.

Pasul al patrulea. Concepe un plan bine definit prin care să îți 
îndeplineşti dorinţa şi începe chiar acum, indiferent dacă eşti pre‑
gătit sau nu, să îţi pui planul în aplicare.

Pasul al cincilea. Scrie o afirmaţie clară şi concisă a sumei de bani 
pe care vrei să o obţii, numeşte data-limită până la care vrei să intri 
în posesia banilor, afirmă ceea ce ţi‑ai propus să oferi în schim‑
bul banilor şi descrie clar planul prin intermediul căruia vrei să îi 
dobândeşti.

Pasul al şaselea. Citeşte‑ţi afirmaţia cu voce tare, de două ori pe zi, o 
dată după ce te trezeşti dimineaţa și o dată chiar înainte de culcare. 
ATUNCI CÂND CITEŞTI, IMPUNE‑ŢI SĂ VEZI, SĂ SIMŢI 
ŞI SĂ CREZI CĂ EŞTI DEJA ÎN POSESIA BANILOR. 

Este important să urmezi instrucţiunile descrise în aceşti şase paşi. 
Şi cel mai important este să respecţi şi să urmezi instrucţiunile din 
cel de‑al şaselea. Poate o să protestezi că îţi este imposibil „să te 
vezi în posesia banilor“ înainte de a‑i deține efectiv. Aici inter‑
vine DORINŢA ARZĂTOARE, care îţi vine în ajutor. Dacă îţi 
DOREŞTI cu adevărat banii, într‑atât de tare, încât dorinţa ta 
devine o obsesie, nu îţi va fi deloc greu să te convingi că vei obţine 
acei bani. Ideea este să vrei banii şi să devii atât de hotărât să‑i ai, 
încât să te CONVINGI singur că îi vei avea.

Doar cei care dobândesc „conştiinţa banilor“ acumulează averi con‑
siderabile. Să ai „conştiinţa banilor“ înseamnă că mintea ta a deve‑
nit atât de preocupată de DORINŢA de îmbogăţire, încât te poţi 
vizualiza ca fiind deja în posesia banilor.
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Pentru cei neiniţiaţi, cei care nu au fost educaţi să înţeleagă princi‑
piile după care funcţionează mintea, aceste instrucţiuni pot părea 
impracticabile. S‑ar putea să le fie mai uşor să accepte eficacitatea 
celor şase paşi, dacă află că informaţiile pe care le conţin provin de 
la Andrew Carnegie, care a pornit de la a fi un simplu muncitor 
într‑o oţelărie, dar care a reuşit, în ciuda începuturilor modeste, să 
folosească aceste principii pentru a câştiga o avere de peste 100 de 
milioane de dolari.20 Şi mai uşor le va fi dacă află că cei şase paşi 
recomandaţi aici au fost analizaţi cu atenţie de Thomas A. Edison, 
care a recunoscut că sunt nu doar paşii esenţiali pentru îmbogăţire, 
ci și paşii necesari pentru îndeplinirea oricărui obiectiv bine definit.

Paşii nu reclamă un efort prea mare. Nu impun niciun „sacrificiu“. 
Nu presupun ca aceia care îi urmează să devină ridicoli sau nesăbuiţi. 
Punerea lor în aplicare nu necesită prea multă educaţie. Tot ceea ce 
necesită aplicarea lor cu succes este suficientă imaginaţie care să îţi 
permită să vezi şi să înţelegi că acumularea de bani nu poate fi lăsată 
la voia întâmplării, a norocului şi a sorţii. Trebuie să înţelegi că toţi 
cei care s‑au îmbogăţit peste măsură au parcurs etapele necesare în 
care au visat, au sperat, şi‑au dorit, ŞI‑AU DORIT CU ARDOARE 
şi AU CONCEPUT UN PLAN înainte de a se îmbogăţi.

Poate că n‑ar strica să stabilim de la bun început că nu te vei îmbo‑
găți niciodată peste măsură DACĂ NU reuşeşti să ÎŢI DOREŞTI 
cu ardoare să ai bani şi dacă nu CREZI cu adevărat că vei intra în 
posesia lor.

Ţine cont şi de faptul că toţi marii lideri, de la începuturile civi‑
lizaţiei şi până în prezent, au fost visători. Religia creştină a devenit 
una dintre cele mai mari puteri din lume, pentru că întemeietorul 
ei era un visător profund care a avut viziunea şi imaginaţia să vadă 
realităţile în forma lor mintală şi spirituală înainte de a fi transpuse 
în forma lor fizică.

Dacă nu poţi să te vezi bogat în imaginaţia ta, nu vei fi niciodată 
bogat în realitate.
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Niciodată în istoria Americii nu a existat o asemenea oportunitate 
pentru visătorii pragmatici ca în zilele noastre. Greutăţile pe care le‑au 
întâmpinat oamenii în condiţiile economice recente dure şi instabile 
i‑au plasat pe toţi cam la acelaşi nivel. S‑a dat astfel startul unei noi 
curse. Miza constă în averi uriaşe care vor fi acumulate în următorii 
câţiva ani. Regulile cursei s‑au schimbat, pentru că LUMEA în care 
trăim la ora actuală S‑A SCHIMBAT, iar favoriţi sunt cei care au 
avut oportunităţi infime sau inexistente să se îmbogăţească în con‑
diţiile sociale şi economice din ultima perioadă, în care de multe ori 
teama a paralizat orice dezvoltare personală şi financiară.

Noi, cei aflaţi în cursa pentru îmbogăţire, ar trebui să ştim că lumea 
schimbată în care ne ducem existenţa reclamă idei noi, modalităţi 
noi de a le pune în practică, lideri noi, invenţii noi, metode noi 
de predare, metode noi de marketing, cărţi noi, literatură nouă, 
publicaţii şi emisiuni noi, idei noi de divertisment. Dincolo de 
cererea imperioasă de lucruri noi şi îmbunătăţite, se află acea cali‑
tate supremă fără de care nu putem învinge, respectiv UN SCOP 
BINE DEFINIT: să ştim ceea ce vrem şi să nutrim o DORINŢĂ 
arzătoare de a obţine acel lucru.

Am fost martori la moartea unei ere şi la naşterea alteia. Lumea 
aceasta schimbată are nevoie de visători practici, care pot şi care îşi 
vor pune visurile în aplicare. Visătorii pragmatici au fost dintotdea‑
una şi vor fi mereu cei care creează tiparele unei civilizaţii.

Noi, cei care dorim să ne îmbogăţim, ar trebui să ţinem cont de 
faptul că adevăraţii lideri ai lumii au fost întotdeauna indivizi care 
au ştiut să valorifice şi să pună în aplicare forţele intangibile, nevă‑
zute ale oportunităţilor nenăscute, transformând acele forţe (sau 
impulsuri ale gândului) în zgârie‑nori, în fabrici, în avioane, în 
automobile şi în orice alte bunuri care fac viaţa mai plăcută.

Toleranţa şi receptivitatea la nou sunt necesităţi practice ale visă‑
torului modern. Cei care se tem de idei noi sunt condamnaţi din 
start la eşec. Nu a existat niciun alt moment mai favorabil pentru 
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deschizătorii de drumuri decât prezentul. Este adevărat că nu mai 
există niciun „Vest sălbatic“ de cucerit, aşa cum se întâmpla pe 
vremea căruţelor cu coviltir. Dar există o vastă lume antreprenori‑
ală, financiară şi industrială ce aşteaptă să fie remodelată şi reorien‑
tată conform unor tendinţe noi şi superioare.

Odată pornit în cursa pentru îmbogăţire, nu lăsa pe nimeni şi 
nimic să te abată din drum. Dacă vrei să ai o cotă-parte din ceea 
ce are de oferit lumea aceasta nouă şi schimbată, trebuie să te laşi 
pătruns de spiritul marilor pionieri ai trecutului, ale căror visuri au 
oferit civilizaţiei tot ceea ce are ea mai valoros. Spiritul acela este 
sursa vitalităţii naţiunii americane, dorinţa arzătoare de a profita de 
extraordinara oportunitate, a ta şi a mea, de a ne dezvolta şi de a ne 
fructifica talentele într‑un tărâm liber.

Să nu uităm că Columb a visat la o Lume Necunoscută, şi‑a mizat 
viaţa pe existenţa unei astfel de lumi şi a descoperit‑o!

Copernic, marele astronom, a visat la o diversitate de lumi şi le‑a 
descoperit! Apoi nimeni nu l‑a mai acuzat că nu este pragmatic. Ba 
din contră, lumea l‑a adulat, dovedind încă o dată că „SUCCESUL 
NU ARE NEVOIE DE SCUZE, EŞECUL NU ÎNGĂDUIE 
NICIO JUSTIFICARE“.

Dacă lucrul pe care îl doreşti este potrivit şi crezi în el cu toată pute‑
rea, nu mai ezita şi acţionează acum! Transformă‑ţi visul în reali‑
tate şi nu pleca urechea la ce spun ceilalţi atunci când te confrunţi 
cu piedici temporare, pentru că ceilalţi nu ştiu că ORICE EŞEC 
ADUCE CU SINE SĂMÂNŢA UNUI SUCCES ECHIVALENT.

Henry Ford, sărac şi fără educaţie, a visat la o „trăsură fără cai“, 
s‑a pus pe treabă cu mijloacele pe care le avea la îndemână, fără să 
aştepte ca soarta să îi fie favorabilă, şi în prezent dovada visului său 
se găseşte peste tot în lume. A investit mai multe resurse decât ori‑
cine altcineva, pentru că nu s‑a temut să îşi îndeplinească visurile.

Thomas Edison a visat la o lampă care să funcţioneze pe bază de 
electricitate, visul şi l‑a pus în aplicare cu mijloacele pe care le‑a 
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avut la dispoziţie şi, în ciuda a peste 10 000 de încercări eşuate, nu 
s‑a abătut nicio clipă de la visul lui până ce nu l‑a văzut transformat 
în realitate. Visătorii pragmatici NU RENUNŢĂ NICIODATĂ!21

Lincoln a visat să elibereze sclavii, şi‑a pus visul în aplicare şi a fost 
cât pe ce să îl vadă transformat în realitate de unificarea Nordului 
cu Sudul.

Fraţii Wright au visat la o maşină care să zboare prin aer. Şi astăzi 
lumea întreagă are dovada că visul lor a fost just.

Marconi a visat la un sistem care să controleze forţele spectrului 
electromagnetic.22 Fiecare aparat de radio sau televizor stă mărturie 
că viziunea lui nu a fost nefondată. În plus, visul lui Marconi a adus 
laolaltă casele cele mai sărăcăcioase şi locuinţele cele mai somptu‑
oase. Oameni de toate naţiile au ajuns astfel vecini. I‑a oferit preşe‑
dintelui Statelor Unite o modalitate prin care să se adreseze tuturor 
americanilor, în acelaşi timp şi fără un anunţ prealabil. Poate nu 
ştiaţi, dar „prietenii“ lui Marconi l‑au internat într‑un spital de boli 
mintale ca să îl examineze psihiatric atunci când a anunţat că a 
descoperit un principiu prin care să poată trimite mesaje pe calea 
aerului, fără ajutorul cablurilor sau al altor mijloace fizice directe de 
comunicare. Visătorii din prezent au parte de o soartă mai bună.

Oamenii s‑au obişnuit cu noile descoperiri. Ei s‑au arătat dornici să 
recompenseze visătorii care oferă lumii o idee nouă.

„Cea mai mare realizare nu a fost la început decât un vis. Stejarul 
aşteaptă să răsară din ghindă; pasărea aşteaptă să iasă din ou; înge‑
rul aşteaptă să se materializeze în viziunea supremă a sufletului. 
VISURILE SUNT SEMINŢELE DIN CARE SE DEZVOLTĂ 
REALITATEA.“23

Trezește-te, ridică-te ți afirmă-te, tu, visător al lumii. Steaua ta este 
în plină ascensiune. Dezechilibrul economic global a adus cu sine 
oportunitatea pe care ai aşteptat‑o. I‑a învăţat pe mulţi ce înseamnă 
modestia, toleranţa şi receptivitatea la nou.
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Lumea este plină de OPORTUNITĂŢI de care visătorii trecutului 
nu au beneficiat.

O DORINŢĂ ARZĂTOARE DE A FI, DE A FACE este punctul 
de pornire al oricărui visător. Visurile nu se nasc din indiferenţă, 
din lene sau din lipsa ambiţiei.

Lumea nu mai râde de visători, nici nu mai spune despre ei că nu 
sunt pragmatici. Dacă nu crezi, du‑te până la Tennessee şi vizi‑
tează barajele şi centralele energetice care aparţin Tennessee Valley 
Authority ca să vezi ce a făcut un preşedinte „visător“ în domeniul 
controlului şi utilizării resurselor hidrografice ale Americii. A existat 
o vreme când un astfel de vis ar fi fost considerat o nebunie.24

Poate că ai avut parte de dezamăgiri, poate că te‑ai lovit de piedici şi 
ai suferit înfrângeri în timpul crizei economice, poate că ai simţit că 
ţi se frânge inima în piept. Nu te descuraja, căci experienţele acelea 
te‑au călit şi te‑au făcut mai puternic – ele sunt bunuri de o valoare 
inestimabilă.

Mai ţine minte şi că toţi cei care se bucură de succes în viaţă por‑
nesc de pe picior greşit şi străbat multe porţiuni dificile înainte de a 
ajunge la „finish“. Momentul de cotitură din viaţa celor care obţin 
succesul apare de obicei în timpul unei crize care le oferă ocazia să 
îşi cunoască „celălalt sine“.

John Bunyan a scris Călătoria pelerinului, una dintre cele mai valo‑
roase cărţi ale literaturii engleze, după ce a fost întemniţat şi pedep‑
sit cu asprime din cauza convingerilor sale religioase.

O. Henry a descoperit geniul care dormita în mintea lui după ce a 
avut parte de mari încercări şi a fost închis într‑o celulă a închisorii 
din Columbus, Ohio. Fiind OBLIGAT, din cauza dificultăţilor, să 
îşi cunoască „celălalt sine“ şi să îşi folosească imaginaţia, a descoperit 
că poate fi un mare scriitor, şi nu un nefericit criminal şi proscris.25

Ciudate şi variate sunt căile vieţii, şi cu atât mai ciudate sunt căile 
Inteligenţei Infinite26, prin intermediul căreia fiinţele umane sunt 




