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CAPITOLUL 1
Dorinta

Punctul de plecare al oricarei realizari

Primul pas citre imbogitire

ATUNCI CAND EDWIN C. BARNES s-a dat jos din trenul
marfar in orasul Orange, New Jersey, poate ci infitisarea lui aducea
cu a unui pierde-vard, dar gdndirea era a unui rege!

Pe drumul de la gari la birourile lui Thomas Edison, mintea lui
nu a stat o clipa locului. Barnes si-a proiectat in minte imaginea sa
aldturi de Edison. S-a auzit cerindu-i lui Edison sansa de a-si inde-
plini UNICA SI PERMANENTA OBSESIE A VIETII: o DO-
RINTA ARZATOARE de a deveni partenerul de afaceri al marelui

inventatotr.

Dorinta lui Barnes nu era o speranta! Nu era o dispozitie trecitoare!
Era o DORINTA puternica, infocata, care depasea orice obstacol.
Era ceva BINE DEFINIT.

Atunci cind l-a abordat pe Edison, dorinta lui nu era o manifestare
noud. Ea reprezenta de foarte multd vreme doringa dominantd a lui
Barnes. Atunci cind dorinta a prins prima data contur in mintea
lui, e posibil sa fi fost doar un moft pasager, dar in niciun caz nu
mai era asa ceva atunci cind s-a prezentat in biroul lui Edison.

Cétiva ani mai tarziu, il gasim pe Edwin C. Barnes stdnd in fata lui
Edison in acelasi birou in care il intilnise prima datd pe inventator.

De data aceasta, DORINTA lui a fost transpusa in realitate. Era
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partenerul de afaceri al lui Edison. VISUL SAU cel mai mare era
acum realitate. Oamenii erau invidiosi pe Barnes pentru ,norocul®
pe care il avusese in viatd. Ei tineau cont doar de prezent, de anii lui
de bunastare, si nu isi biteau capul s identifice cauza succesului siu.

Barnes reusise in viatd pentru cd a stiut s isi stabileascd un obiectiv
bine definit, apoi si-a canalizat asupra lui intreaga energie, intreaga
vointd, intregul efort. Nu a devenit asociatul lui Edison din prima
zi. S-a multumit sa accepte functia umila care i s-a oferit, doar ca
sa aiba oportunitatea sd mai facd un pas spre pretiosul sau obiectiv.

S-au scurs cinci ani fard ca lucrurile s3 avanseze in directia doritd
de el. Insi apoi i s-a ivit ocazia pe care o cduta. In toti acei ani,
nu a avut parte de nicio razi de sperantd, de nicio promisiune ci
isi va putea indeplini vreodati DORINTA. In ochii celorlalti, mai
putin in propriii ochi, era doar o alti rotitd din marele angrenaj al
afacerii lui Edison, dar in mintea lui A FOST PARTENERUL LUI
EDISON IN FIECARE MOMENT AL ZILEI, din prima clipa in

care a inceput sd munceascd pentru el.

Este un caz care ilustreazd extrem de convingitor puterea unei
DORINTE BINE DEFINITE. Barnes si-a indeplinit obiectivul,
pentru ci si-a dorit mai mult decit orice altceva sa fie partenerul
de afaceri al lui Edison. A conceput un plan prin care sa isi indepli-
neascd scopul. Dar A RUPT TOATE PUNTILE CU TRECUTUL.
A ramas fidel exclusiv DORINTEI LUI, pani ce aceasta a devenit

obsesia dominanta a vietii sale si, in cele din urma, o realitate.

Atunci cind a plecat spre Orange, nu si-a spus in sinea lui: ,,Voi
incerca s il conving pe Edison sa imi dea o slujba oarecare.“ Si-a
spus: ,Ma voi intalni cu Edison si il voi anunta ci am venit si fiu
asociatul lui.“ Nu si-a spus: ,,O sa lucrez acolo céteva luni si, daca
nu vad nicio oportunitate sa obtin ce imi doresc, o s3 imi dau demi-
sia §i o sd imi gasesc alt loc de munca.“ Si-a spus in schimb: ,Voi
accepta orice job. Voi face tot ce imi spune Edison, dar, mai devreme
sau mai tarziu, voi fi asociatul lui.”
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El nu si-a spus : ,,O sa fiu cu ochii-n patru ca si profit de alta oportu-
nitate in cazul in care nu reusesc sa obtin ceea ce imi doresc in com-
pania lui Edison. Si-a spus: ,,Un singur lucru imi doresc pe lumea
asta, si acela este si fiu partenerul de afaceri al lui Thomas A. Edison.
Voi arde toate puntile cu trecutul si imi voi pune INTREGUL
VIITOR la bataie pe abilitatea mea de a obtine ceea ce imi doresc.”

Nu si-a ldsat nicio portitd de scapare. Trebuia si iasi invingdtor sau si
piard incercand!

Acesta este de fapt tot secretul succesului lui Barnes!

Cu multd vreme in urmai, un mare rizboinic s-a confruntat cu o
situatie in care trebuia si ia o decizie care sa i aduci victoria pe
campul de lupta. Era pe cale si isi trimitd soldatii sd se infrunte cu
un inamic puternic, a cirui armata o intrecea numeric pe a lui. Si-a
urcat soldatii in vase si a navigat spre tara dugsmanului, a debar-
cat oamenii §i armele, apoi a dat ordin si fie arse vasele cu care
veniserd pana acolo. Inainte de prima batilie, el le-a vorbit oame-
nilor si le-a spus urmatorul lucru: ,, Vedeti cum ard navele noastre.
Asta inseamnd ca nu putem pleca de pe aceste meleaguri decat daca
invingem. Nu existd altd solutie. Cdgstigdm sau murim!*

Si au cégtigat.

Cei care vor sa iasd invingdtori din orice situatie dificila trebuie
sa fie dispusi sa isi ardd corabiile si si elimine orice posibilitate de
retragere. Numai aga pot fi siguri cd isi mentin acea stare de spirit,

cunoscuti sub denumirea de DORINTA ARZATOARE DE A
CA§TIGA, esentiald in obtinerea succesului.

In dimineata de dupi marele incendiu din Chicago, cAtiva negus-
tori stateau pe State Street si se uitau la rimasitele fumeginde ale
cladirilor care fuseserd pand atunci magazinele lor."® Au organizat
o intrunire ca sd decidi ce urmeaza si faci: si incerce si isi recon-
struiasci magazinele sau sd plece din Chicago si sd o ia de la capit
intr-o regiune mai promitatoare a tarii. Au decis cu totii sd plece din
Chicago — cu totii, mai putin unul.
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Comerciantul care a decis sd ramina si sa isi refaci magazinul a
ardtat cu degetul spre ramdsitele cladirii si a spus: ,Domnilor, pe
locul acela voi construi cel mai grozav magazin din lume, indiferent
de cAte ori va fi si ardi din temelii.

Asta se intampla in anul 1871. Magazinul a fost construit. A devenit
un monument maiestuos inchinat puterii pe care o are acea stare
de spirit cunoscuti sub numele de DORINTA ARZATOARE.
Marshall Field ar fi putut sa aleagd calea cea mai ugoard si sd proce-
deze la fel ca restul comerciantilor. Atunci cAnd au dat de greu si au
ramas fard prea multe sperante de mai bine, au batut in retragere si
s-au Indreptat spre locuri in care pirea si fie mai usor si te descurci."

Retine aceastd diferentd dintre Marshall Field si ceilalti negustori,
pentru ca este aceeasi diferentd care il deosebea pe Edwin C. Barnes
de mii de alti tineri care lucrau in cadrul companiei Edison. Este
aceeasi diferentd care face practic deosebirea dintre toti cei care
obtin succesul si cei care esueaza.

Oricine care ajunge la varsta la care sa inteleaga la ce folosesc banii
isi doreste sa ii aiba. Dar nu este suficient sa it doresti pur si simplu.
Daca vrei sd te imbogatesti, trebuie sd iti doresti cu atita ardoare,
incat dorinta ta si devina obsesie, apoi sa planifici modalitati si mij-
loace clare prin care sd pui in practicd ceea ce iti doresti si, in final,
sa sustii acele planuri, cu genul de perseverenta care nu concepe ideea
de esec.

Metoda prin care DORINTA de imbogatire poate fi transformata
in echivalentul siu financiar consta in sase pasi practici si bine
definiti:

Primul pas. Fixeazi-ti in minte suma exacti de bani pe care ti-o
doresti. Nu este suficient sd spui pur si simplu: ,, Vreau multi bani.®
Fii clar in privinta sumei. (Definirea exacta are un motiv psihologic

pe care il voi descrie intr-un capitol viitor.)
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Pasul al doilea. Determini cu precizie ceea ce intentionezi si oferi
in schimbul banilor pe care ii doresti. (Nimeni nu poate primi ceva
daci nu oferi ceva la schimb.)

Pasul al treilea. Stabileste o datd exactd la care vrei sd intri in posesia
banilor pe care 1i doresti.

Pasul al patrulea. Concepe un plan bine definit prin care si it
indeplinesti dorinta si incepe chiar acum, indiferent daci esti pre-
gdtit sau nu, sd i pui planul in aplicare.

Pasul al cincilea. Scrie o afirmatie clard si concisd a sumei de bani
pe care vrei sd o obtii, numeste data-limitd pana la care vrei sa intri
in posesia banilor, afirmd ceea ce ti-ai propus si oferi in schim-
bul banilor si descrie clar planul prin intermediul caruia vrei sd ii
dobandegti.

Pasul al saselea. Citeste-ti afirmatia cu voce tare, de doud ori pe zi, o
datd dupa ce te trezesti dimineata i o datd chiar inainte de culcare.
ATUNCI CAND CITESTI, IMPUNE-TI SA VEZI, SA SIMTI
SI SA CREZI CA ESTI DEJA IN POSESIA BANILOR.

Este important si urmezi instructiunile descrise in acesti sase pasi.
Si cel mai important este si respecti si sa urmezi instructiunile din
cel de-al saselea. Poate o s protestezi cd iti este imposibil ,sa te
vezi in posesia banilor® inainte de a-i detine efectiv. Aici inter-
vine DORINTA ARZATOARE, care iti vine in ajutor. Daci it
DORESTI cu adevarat banii, intr-atit de tare, incat dorinta ta
devine o obsesie, nu iti va fi deloc greu sa te convingi ci vei obtine
acei bani. Ideea este sa vrei banii si s3 devii atit de hotarét si-i ai,
incat sa te CONVINGI singur ca ii vei avea.

Doar cei care dobandesc ,,constiinta banilor® acumuleazi averi con-
siderabile. S3 ai ,,constiinta banilor inseamna ci mintea ta a deve-
nit atit de preocupatd de DORINTA de imbogitire, incat te poti
vizualiza ca fiind deja in posesia banilor.
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Pentru cei neinitiati, cei care nu au fost educati sa inteleaga princi-
piile dupd care functioneaza mintea, aceste instructiuni pot parea
impracticabile. S-ar putea si le fie mai usor sd accepte eficacitatea
celor sase pasi, daci afld cd informatiile pe care le contin provin de
la Andrew Carnegie, care a pornit de la a fi un simplu muncitor
intr-o oteldrie, dar care a reusit, in ciuda inceputurilor modeste, sa
foloseascd aceste principii pentru a castiga o avere de peste 100 de
milioane de dolari.*® Si mai usor le va fi daca afld ci cei sase pasi
recomandati aici au fost analizati cu atentie de Thomas A. Edison,
care a recunoscut ci sunt nu doar pasii esengiali pentru imbogégire,
ci si pasii necesari pentru indeplinirea oricirui obiectiv bine definit.

Pagii nu reclama un efort prea mare. Nu impun niciun ,sacrificiu®.
Nu presupun ca aceia care ii urmeaza sa devina ridicoli sau nesabuiti.
Punerea lor in aplicare nu necesitd prea multa educatie. Tot ceea ce
necesita aplicarea lor cu succes este suficienti imaginatie care si iti
permita sa vezi si sa intelegi cd acumularea de bani nu poate fi lisata
la voia intAmplarii, a norocului si a sortii. Trebuie si intelegi ca toti
cei care s-au imbogatit peste misurd au parcurs etapele necesare in
care au visat, au sperat, si-au dorit, SI-AU DORIT CU ARDOARE
si AU CONCEPUT UN PLAN inainte de a se imbogiti.

Poate ci n-ar strica si stabilim de la bun inceput ca nu te vei imbo-
giti niciodati peste misuri DACA NU reusesti si [T DORESTTI
cu ardoare sa ai bani si daci nu CREZI cu adevarat ca vei intra in
posesia lor.

Tine cont si de faptul i toti marii lideri, de la inceputurile civi-
lizatiei si pAna in prezent, au fost visatori. Religia crestind a devenit
una dintre cele mai mari puteri din lume, pentru ci intemeietorul
ei era un visitor profund care a avut viziunea si imaginatia sa vada
realitatile in forma lor mintala si spirituala inainte de a fi transpuse
in forma lor fizica.

Dacd nu poti si te vezi bogat in imaginatia ta, nu vei fi niciodati
bogat in realitate.
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Niciodata in istoria Americii nu a existat o asemenea oportunitate
pentru visdtorii pragmatici ca in zilele noastre. Greutatile pe care le-au
intAmpinat oamenii in conditiile economice recente dure si instabile
i-au plasat pe toti cam la acelasi nivel. S-a dat astfel startul unei noi
curse. Miza constd in averi uriase care vor fi acumulate in urmatorii
citiva ani. Regulile cursei s-au schimbat, pentru ¢ LUMEA in care
traim la ora actualdi S-A SCHIMBAT, iar favoriti sunt cei care au
avut oportunitati infime sau inexistente si se imbogateasca in con-
ditiile sociale si economice din ultima perioadi, in care de multe ori
teama a paralizat orice dezvoltare personald si financiara.

Noi, cei aflati in cursa pentru imbogitire, ar trebui si stim ci lumea
schimbata in care ne ducem existenta reclama idei noi, modalititi
noi de a le pune in practic, lideri noi, inventii noi, metode noi
de predare, metode noi de marketing, cirti noi, literaturd noua,
publicatii si emisiuni noi, idei noi de divertisment. Dincolo de
cererea imperioasd de lucruri noi si imbunatitite, se afld acea cali-
tate supremd fird de care nu putem invinge, respectiv UN SCOP
BINE DEFINIT: si stim ceea ce vrem si si nutrim o DORINTA

arzdtoare de a obtine acel lucru.

Am fost martori la moartea unei ere si la nasterea alteia. Lumea
aceasta schimbatd are nevoie de visdtori practici, care pot si care 7si
vor pune visurile in aplicare. Visitorii pragmatici au fost dintotdea-
una si vor fi mereu cei care creeaza tiparele unei civilizatii.

Noi, cei care dorim si ne imbogitim, ar trebui si tinem cont de
faptul i adeviratii lideri ai lumii au fost intotdeauna indivizi care
au stiut sa valorifice si sd puni in aplicare fortele intangibile, neva-
zute ale oportunitdtilor neniscute, transformind acele forte (sau
impulsuri ale gindului) in zgirie-nori, in fabrici, in avioane, in
automobile si in orice alte bunuri care fac viata mai plicuta.

Toleranta si receptivitatea la nou sunt necesitati practice ale visi-

torului modern. Cei care se tem de idei noi sunt condamnati din
start la esec. Nu a existat niciun alt moment mai favorabil pentru
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deschizatorii de drumuri decit prezentul. Este adevirat ci nu mai
existd niciun ,Vest salbatic® de cucerit, asa cum se intdmpla pe
vremea carutelor cu coviltir. Dar exista o vastd lume antreprenori-
ala, financiari si industriald ce asteapta sa fie remodelatd si reorien-
tata conform unor tendinte noi si superioare.

Odatd pornit in cursa pentru imbogitire, nu lisa pe nimeni si
nimic si te abatd din drum. Daci vrei s ai o coti-parte din ceea
ce are de oferit lumea aceasta noud si schimbata, trebuie sa te lagi
patruns de spiritul marilor pionieri ai trecutului, ale ciror visuri au
oferit civilizatiei tot ceea ce are ea mai valoros. Spiritul acela este
sursa vitalitatii natiunii americane, dorinta arzitoare de a profita de
extraordinara oportunitate, a ta si a mea, de a ne dezvolta si de a ne
fructifica talentele intr-un tirAm liber.

Sé nu uitdm cd Columb a visat la 0 Lume Necunoscuta, si-a mizat
viata pe existenta unei astfel de lumi si a descoperit-o!

Copernic, marele astronom, a visat la o diversitate de lumi si le-a
descoperit! Apoi nimeni nu l-a mai acuzat ca nu este pragmatic. Ba
din contri, lumea l-a adulat, dovedind inci o dati ci ,,SUCCESUL
NU ARE NEVOIE DE SCUZE, ESECUL NU INGADUIE
NICIO JUSTIFICARE®.

Daci lucrul pe care il doresti este potrivit si crezi in el cu toati pute-
rea, nu mai ezita si actioneaza acum! Transforma-ti visul in reali-
tate si nu pleca urechea la ce spun ceilalti atunci cind te confrunti
cu piedici temporare, pentru cd ceilalti nu stiu <@ ORICE ESEC
ADUCE CU SINE SAMANTA UNUI SUCCES ECHIVALENT.

Henry Ford, sarac si fard educatie, a visat la o ,trdsurd fard cai,
s-a pus pe treaba cu mijloacele pe care le avea la indeména, fard sa
astepte ca soarta si ii fie favorabild, si in prezent dovada visului sau
se giseste peste tot in lume. A investit mai multe resurse decit ori-
cine altcineva, pentru ci nu s-a temut sa isi indeplineasca visurile.

Thomas Edison a visat la o lampa care si functioneze pe baza de
electricitate, visul si l-a pus in aplicare cu mijloacele pe care le-a
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avut la dispozitie si, in ciuda a peste 10000 de incerciri esuate, nu
s-a abartut nicio clipi de la visul lui pAna ce nu l-a vizut transformat

in realitate. Visitorii pragmatici NU RENUNTA NICIODATA!”!

Lincoln a visat si elibereze sclavii, si-a pus visul in aplicare si a fost
cat pe ce sd il vada transformat in realitate de unificarea Nordului
cu Sudul.

Fratii Wright au visat la 0 masind care si zboare prin aer. Si astazi
lumea intreagd are dovada ca visul lor a fost just.

Marconi a visat la un sistem care si controleze fortele spectrului
electromagnetic.”” Fiecare aparat de radio sau televizor sti mirturie
ci viziunea lui nu a fost nefondati. In plus, visul lui Marconi a adus
laolaltd casele cele mai siricicioase si locuintele cele mai somptu-
oase. Oameni de toate natiile au ajuns astfel vecini. I-a oferit prese-
dintelui Statelor Unite o modalitate prin care sa se adreseze tuturor
americanilor, in acelasi timp si fird un anunt prealabil. Poate nu
stiati, dar ,prietenii“ lui Marconi l-au internat intr-un spital de boli
mintale ca sa il examineze psihiatric atunci cind a anuntat ci a
descoperit un principiu prin care s poatd trimite mesaje pe calea
aerului, fira ajutorul cablurilor sau al altor mijloace fizice directe de
comunicare. Visitorii din prezent au parte de o soartd mai buna.

Oamenii s-au obisnuit cu noile descoperiri. Ei s-au ardtat dornici sa
recompenseze visitorii care oferd lumii o idee noua.

»Cea mai mare realizare nu a fost la inceput decit un vis. Stejarul
asteaptd si risard din ghindd; pasirea asteapta si iasd din ou; inge-
rul agteapta si se materializeze in viziunea supremai a sufletului.
VISURILE SUNT SEMINTELE DIN CARE SE DEZVOLTA
REALITATEA.“%

Trezeste-te, ridica-te ti afirma-te, tu, visitor al lumii. Steaua ta este
in plina ascensiune. Dezechilibrul economic global a adus cu sine
oportunitatea pe care ai asteptat-o. [-a invitat pe multi ce inseamna
modestia, toleranta si receptivitatea la nou.



58 DE LA IDEE LA BANI

Lumea este plini de OPORTUNITATI de care visitorii trecutului

nu au beneficiat.

O DORINTA ARZATOARE DE A FI, DE A FACE este punctul
de pornire al oricirui visdtor. Visurile nu se nasc din indiferentd,
din lene sau din lipsa ambitiei.

Lumea nu mai ride de visitori, nici nu mai spune despre ei ca nu
sunt pragmatici. Dacd nu crezi, du-te pana la Tennessee si vizi-
teaza barajele si centralele energetice care apartin Tennessee Valley
Authority ca si vezi ce a facut un presedinte ,visator” in domeniul
controlului i utilizarii resurselor hidrografice ale Americii. A existat
o vreme cAnd un astfel de vis ar fi fost considerat o nebunie.*

Poate ci ai avut parte de dezamagiri, poate ca te-ai lovit de piedici si
ai suferit infringeri in timpul crizei economice, poate ci ai simtit ca
ti se frAnge inima in piept. Nu te descuraja, cici experientele acelea
te-au cdlit i te-au facut mai puternic — ele sunt bunuri de o valoare
inestimabila.

Mai tine minte si ci toti cei care se bucurd de succes in viata por-
nesc de pe picior gresit si stribat multe portiuni dificile inainte de a
ajunge la ,finish“. Momentul de cotitura din viata celor care obtin
succesul apare de obicei in timpul unei crize care le oferd ocazia sa
isi cunoasca ,.celilalt sine®.

John Bunyan a scris Cilitoria pelerinului, una dintre cele mai valo-
roase carti ale literaturii engleze, dupd ce a fost intemnitat si pedep-
sit cu asprime din cauza convingerilor sale religioase.

O. Henry a descoperit geniul care dormita in mintea lui dupa ce a
avut parte de mari incerciri si a fost inchis intr-o celuld a inchisorii
din Columbus, Ohio. Fiind OBLIGAT, din cauza dificultatilor, sa
isi cunoasca ,,celalalt sine® si sd isi foloseascd imaginatia, a descoperit
cd poate fi un mare scriitor, si nu un nefericit criminal §i proscris.”

Ciudate i variate sunt cdile vietii, si cu atdt mai ciudate sunt ciile
Inteligentei Infinite®, prin intermediul cireia fiintele umane sunt
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